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La CCAM & la Rentabilité du cabinet en 2026 [LICIERFLTERLVALLYEN 2L Y4

, . . . Public concerné : dentistes, assistant(e)s, secretaires
Une conférence unique, pratique et concréte. . ¢ (e)s, !
coordinatrice

Comprenez la rentabilité de vos actes et I'impact sur [T ISP
votre exercice.

INTERVENANTS

o Drs Franck Bellaiche & Jen-Louis Pelerin

OBIJECTIFS PEDAGOGIQUES

Bien utilisée, la CCAM peut contribuer & améliorer la rentabilité d'un cabinet,
optimiser la gestion administrative et renforcer la cohérence médico-économique
des soins.

PROGRAMME

**Matin : La rentabilité d'un cabinet dentaire
+ Qulest ce que la rentabilité d'un cabinet dentaire ?
« Quels sont les indicateurs de rentabilité au quotidien ?
« Comprendre les notions d'actes NR, Actes Groupés, Actes & forte valeur ajouté et
découvrir les marges arriéres.
« Construire un plan de traitement rentable, équitable et leur impact sur votre
exercice

**Aprés-midi : La CCAM
« Quels sont les points soulevés par cette convention et les impacts sur l'exercice?
« Comment appliquer la convention en intégrant les plafonds tarifaires ?
Quels sont les actes NR (non remboursable) dans la CCAM ?
Comment sadapter & ces changements en maintenant son équilibre financier ?
Toutes les nouveautés de la convention pour 2026.
Présentation et familiarisation avec les tableaux décisionnels de cotation
Notion d'actes voisins
Exercices de cotation avec des cas cliniques concrets
Séance de Question-Réponse en fin de conférence

LES + : Exercices concrets via des cas cliniques
==> Intégrer étape par étape pour un résultat reproductib|e des le lendemain !

Nos formations peuvent étre accessibles aux personnes en situation de handicap.
Pour toutes demandes ou questions merci de contacter notre référent handicap : Céline via celineegad-center.com

GAD CENTER | 15 rue Ligier 33 000 Bordeaux | www.gad-center.com
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f& . . s Public concerné : dentistes, assistant(e)s, secretaires,
Une contérence unique, pratique et concrete.

New 4 . coordinatrice
Comprenez la rentabilité de vos actes et l'impact sur
votre exercice.

Lieu : Bordeaux - Présentiel

METHODES D'EVALUATION

e Questionnaire d’autopositionnement,
« Fiche d'évaluation des acquis

MOYENS PEDAGOGIQUES

* Support pédagogi%ue papier avec les slides de la conférence et espace prise de notes remis & chaque
stagiaire en début de formation,
+ Bloc-notes ou cahiers et stylos & disposition,

*\

Rentabilité

,iﬂ DATE : Mercredi 11 Mars 2026
OBJECTIFS : Optimisez la CCAM
PFHEEEEHE”LE TARIF : 620 € Praticien - 320€ Assistantes

M(?DALITéS & DéLAIS’D’ACCI‘ES : Vous recevez un Email de confirmation & réception de votre inscription.
METHODES MOBILISEES ET MODALITES D’EVALUATION : La formation est dispensée uniquement en présidentielle.
Des cas cliniques concrets seront réalisés en séance et serviront d'évaluation des acquis.

Nos formations peuvent étre accessibles aux personnes en situation de handicap.
L\‘ Pour toutes demandes ou questions merci de contacter notre référent handicap : Céline via celineegad-center.com

GAD CENTER | 15 rue Ligier 33 000 Bordeaux | www.gad-center.com



